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INTRODUCCION

En la actualidad uno de los mayores problemas que presentan los pequefios negocios
comerciales es el control de inventario, por lo cual este caso de estudio titulado “APLICACION
DEL PROCESO CONTABLE DE LA NIC 2 EN LA EMPRESA COMERCIAL KATITA EN
EL CANTON URDANETA”, Se ve reflejado en identificar los problemas que se le presentan a

dicha empresa comercial con respecto al control de inventarios.

Los inventarios como ya sabemos son bienes tangibles, que posee una dicha empresa con el
fin de venderlos, en realidad, los inventarios representan la mayor parte del activo de una

empresa, como lo es en el comercial katita.

Los inventarios abarcan una gran importancia en cualquier entidad comercial sin excluir a que
se dedica la empresa o el tamafio de la misma, por tal motivo se debe llevar un respectivo
control, ya que mediante esto, se puede realizar una iddnea organizacion contable, lo que nos

permite tener una mejor rentabilidad y determinar el funcionamiento de la entidad.

En la empresa comercial katita mediante la técnica de investigacion aplicada de observacion
directa y entrevista se determind el errbneo manejo y control de los inventarios, lo que refleja
que no se estd llevando a cabo un determinado proceso contable de la NIC 2 y esto hace que la
propietaria de la entidad se sobre abastezca de viveres, mercaderia, ya que no existe una eficiente
comunicacién, una organizacion de almacenamiento en la bodega; ademas sus empleados no
reciben una determinada capacitacién oportuna por no tener un perfil profesional, luego se aplico
la técnica exploratoria las cual nos permiti6 analizar varios conceptos contables en relacion al
inventario, y a través de la metodologia deductiva nos permiti6 conocer y establecer una opinion

razonable acerca el control que lleva la empresa comercial katita.



Estos factores negativos conllevan a que no se tomen buenas decisiones dentro de la empresa

comercial.

El objetivo de este caso de estudio es analizar el registro de inventarios que tiene la empresa
comercial, detallar problemas que se presentan en la empresa comercial por no realizar un
control de la entrada y salida de productos, por tal motivo es necesario realizar un buen
funcionamiento competente y preciso que permitan mantener beneficios a la empresa comercial,

y gue no se vea afectada por el inapropiado control de inventarios.

Para ser posible este proceso, el presente estudio de caso, dentro de las sublineas de
investigacion esta inclinado a la gestion de la informacion contable que tiene relacion con la
carrera de ingenieria en contabilidad y auditoria; en el lapso de la investigacion se determind el
desconocimiento de normas contables, las cuales influyen dentro de la empresa para la toma de

decisiones.



DESARROLLO

Comercial katita es una empresa familiar que se dedica a la venta al por menor de productos
de primera necesidad para el consumo (viveres), bebidas, tabaco y varios otros tipos de
productos, su gerente propietaria es la Sra. Katty Lorena Haro Armijos con RUC
#1204014490001 domiciliada en las calles Carlos Holmes S/N junto al almacén el Turco, en el

canton Urdaneta provincia de Los Rios.

La empresa comercial katita inicio sus actividades comerciales el 18/02/2002, al inicio no era
una persona obligada a llevar contabilidad, por el motivo de que sus ventas no sobre pasaban el
limite que exigia el servicio de rentas internas, afios despues sus ventas superaron el limite
establecido por lo cual el 11/04/2007 la Sra. Katty Lorena Haro Armijos mediante las
disposiciones establecidas en el reglamento de la ley organica de régimen tributario empezé a
constar en el registro Unico de contribuyente de personas natural obligada a llevar contabilidad,
actualmente cuenta con seis trabajadores, como lo es 2 cajera (1 de ellas realiza varias
actividades a la vez, como registrar la mercaderia, cobrar y pagar las cuentas a clientes y

proveedores), 2 percheros, 2 de carga y el bodeguero (encargado de cuidar la mercaderia).

Comercial katita en transcurso del tiempo ha ido creciendo econ6micamente, por ser uno de
los negocios lider del mercado, segun (Merton Solow, 2018)“El crecimiento economico es el
aumento de la rentabilidad y los bienes, es decir que determina la capacidad de produccién de
una empresa 0 pais, como ha ido evolucionando a través del tiempo en términos de
crecimientos” (pag. 1), pero hay que sefialar que en los Ultimos afios ha wvenido teniendo
competencia directa, pero se destaca por tener creatividad y estrategias que satisfacen las

necesidades del cliente.



El problema que se identifico en la empresa comercial katita es que no existe la aplicacion de
la nic 2, que regula el manejo y tratamiento aplicable de los procesos contables de sus
inventarios, ademas no tienen una buena organizacion de almacenaje, no poseen politicas
internas ni un manual que especifique los proceso y manejos que debe aplicar al momento de
recibir la mercaderia ya que sus empleados o personal encargado no cuenta con un perfil
profesional ni capacitacion adecuada, esto de una u otra manera son factores negativos para la

empresa debida a que no lleva un control pertinente de los inventarios.
De acuerdo a lo previsto el problema que se plantea en este estudio es:

Incorrecto tratamiento de los procesos contables de la NIC 2, organizacion de almacenaje,

politicas y manuales de procesos que permitan llevar un control en la empresa comercial Katita

Las empresas dedicada a la comercializacién de productos, viveres o abastos, su principal
activo es la mercaderia, por lo tanto se debe llevar un manejo adecuado de sus inventarios para
obtener beneficios o ingresos econdmicos de sus ventas, es debido a esto que las empresas
comerciales deben llevar un registro de entradas y salida de sus productos, para estar informados
con exactitud de los productos almacenados y saber que productos requerir, para que de esta

manera no exista un exceso ni faltante de mercaderia.

Los inventarios tienen su origen en los egipcios y demas pueblos de la antigliedad, donde
acostumbraban almacenar grandes cantidades de alimentos para ser utilizados en los tiempos de
sequias 0 de calamidades, es asi como surge el problema de los inventarios, como una forma de
hacer frente a los periodos de escasez, esto permite asegurar la subsistencia del negocio, esta
forma de almacenamiento de bienes y alimentos necesarios para sobrevivir fue lo que motivo la

existencia de los inventarios. (Duran, 2014, pag. 3)



Hoy en dia los inventarios juegan un papel importante dentro de las empresas, cualquier sea
su tamafio o tipo de negocio ya que les permite tener un control eficaz mediante la
administracion de inventarios de sus productos almacenados evitando posibles problemas,
teniendo en cuenta que los inventarios son los que mueven la organizacion ya que son la base de

comercializacion de las empresas, el cual les permite percibir ganancias.

Existen diferente tipos de inventarios y se los puede clasificar de diferentes formas, pero
adicionalmente en las empresas comerciales, se tiene el inventario de mercancias, este esta
constituido por cada una de las mercaderias que se encuentran listas para la venta y su

conversion de dinero en efectivo. (Morante Saa & Lopez Pincay, 2016, pag. 24)

La importancia de realizar inventario en condiciones consiste en que nos va a proporcionar
una serie de factores de valoracidn pormenorizada de las mercancias que disponemos al dia,
debido a que hay que considerar que un inventario representa una de las inversiones mas
importante de las empresas con relacion al resto de sus activos, ya que son fundamentales para

las ventas e indispensable para la optimizacion de las utilidades. (Meana Coalla, 2017, pag. 3)

Los inventarios son bienes tangibles que estan listos para la venta de acuerdo a su negocio o
poder ser consumidos en la produccion de bienes o servicios (intangibles) , es decir estos pueden
ser comercializados sin importar el tipo de negocio o tamafio, debido a esto (Meana Coalla,
2017) afirma “Los inventarios es la verificacion y control de materiales o bienes patrimoniales de
la empresa, que realizamos para asegurar la cuenta de existencia contables con las que contamos
en nuestros registros” (pag. 4). Los inventarios representan el activo de las empresas, estan
destinados para la venta, el encargado de llevar su respectivo control debe tener conocimiento de
las cantidades de productos almacenados, para que la empresa mantenga una fluida operacion de

su actividad comercial.



La gestion de inventario es una actividad compleja sea cual sea su naturaleza de lo que
contiene, consiste en un listado ordenado y valorado de productos de la empresa, ya que nos
permite detallar de forma estratégica la entrada y salida de productos el inventario por tanto
ayuda a la empresa al aprovisionamiento de sus almacenes y bienes ayudando al proceso
comercial o productivo y favoreciendo con todo ello a puesta la disposicion de cualquier

producto al cliente. (Cruz Fernandez, 2018, pag. 10)

Si se lleva un proceso adecuado de gestion de inventarios con informacion real de datos claros
y confiables, permitird realizar una eficaz toma de decisiones que regulen la entrada y salida de
productos, es decir requerir mercaderia con exactitud de lo que se necesita, tomando en cuenta

sus correspondientes costos de ventas.

Dentro de la empresa comercial katita, quien recibe la respectiva mercaderia es la duefia Katty
Haro Armijos, con sus dos empleados de carga, en ocasiones lo realiza su empleada de
confianza, quien ademas es la encargada de llevarle un registro de las cuentas por cobrar y pagar;
ellas se encargan de revisar las respectiva documentacion, como es la guia de remision que es el
documento esencial que envia el remitente y sirve de soporte para la transportacién y no tener
problemas en la ruta, ademas de manera detallada revisa la factura, verificando que los productos
requeridos se encuentren en buen estado y que la fecha de elaboracion y caducidad sean la
apropiada, pero resulta que no determinan un buen registro de la mercaderia y esto causa

confusién a la hora de venta por su mal registro.

El comercial katita, ha venido teniendo problemas por motivos de sobre abastecimiento, por el
mal registro de mercaderia, la deficiente comunicacion, el inapropiado control y la mala
organizacion de almacenaje, por la razén de que no solo una persona (como deberia de ser) lleva

el control, sino que aqui intervienen cualquier trabajador del comercial y esto causa efecto a la



hora de requerir mercaderia por no llevar un registro contable apropiado de inventario, ademéas
no poseen un perfil profesional de acuerdo a su cargo y trabajan por instinto, es aqui donde se
quiere hacer énfasis de que es necesario tener una buena administracion, control vy

procedimientos de inventario que es la base primordial para la estructura contable de la entidad.

Segin (Alcalde & Sanchez, 2015)“Las empresas comerciales se caracterizan por la
compraventa, su actividad consiste en mediar los productos que adquiere y su posterior venta”
(pag. 79) Por aquella razén las ventas en las empresas comerciales son consideradas como la
principal fuente de ingreso para tener un buen incremento de utilidades, pero en las pequefias
empresas no toman en serio lo que significan los inventarios, debido a que no se realiza un
determinado registro correcto de manera adecuada de los productos que entran y salen
constantemente, de acuerdo (Hernandez, 2017) “Uno de los aspectos mas importantes a
considerar son los inventarios y que para esto, es necesario tener una persona responsable en la

bodega capacitada para la recepcion y almacenamiento” (pag. 3).

En la entrevista realizada al personal del comercial katita y mediante la observacion directa se
pudo determinar que el control y manejo de almacenamiento no era Optimo, porque en Si, no
existe una persona capacitada a llevar un control de inventario, aunque la encargada de recibir la
mercaderia afirmaba que su trabajo lo realizaba de manera adecuada, sino que, como ella tiene
varias actividades que realiza dentro de la organizacidon se le pasaba por alto registrar la entrada
de mercaderia y ademas como dentro la empresa comercial el bodeguero tiene la obligacion de
llevar un registro de la mercaderia, ella asumia que también realizaba un control, pero no, ambos
no registraban la entrada ni salida de mercaderia, y pedian productos que ya tenian en bodega
pero esto se daba por el erréneo almacenaje, es decir no se daban cuenta que dicho producto ya

existia y notaban al final que requirieron productos ya existentes en bodega.



El almacenamiento de inventario debe realizarse de manera organizada ya que es el medio
principal para controlarlo adecuadamente, teniendo como objetivo conservar los productos en

buen estado hasta el instante que se dé la respectiva venta.

Cada negocio tiene su manera muy especifica de almacenar productos, dependiendo a lo que
cada uno de ellos se dedique, puesto que no es lo mismo almacenar ropa, productos alimenticios;
gue pueden ser perecederos o medicinas; para ello, cada negocio debe de tener bien claro y
medido con anterioridad el nimero de dias de existencias que debe de tener cada producto en
bodegas, para poder comprar la existencia con el nimero previamente establecido. (Suarez

Gallegos, 2017, pag. 2)

La constatacion fisica de inventarios es primordial ya que en esta se verifica la existencia de la
mercaderia en la bodega, cuya finalidad es la comprobacion del grado de eficiencia en los
sistemas de control, el correcto manejo, método de almacenaje y la utilizacion de los espacios de

las bodegas. (Arreaga, 2017, pag. 8)

De acuerdo a lo citado y mencionado anteriormente, verificar de manera correcta y oportuna
la existencia de mercaderia en la bodega siempre y cuando lo realice la persona encargada de
llevar el manejo de inventario, no se daria dicho problema, por esta razon el control de inventario
es una accion importante dentro de la empresa comercial, ya que nos permite tener informacion
clara para mejorar las tomas de decisiones y ademas nos permita conocer de forma certera los

productos existentes y no tener exceso de inventarios.

El inventario fisico es el inventario real, es contar, pesar, medir o anotar todas y cada una de
las diferentes clases de bienes que se hallen en existencia en la fecha de inventario y evaluar cada

una de las dicha partidas, se hace una lista detallada y valorada de las existencias, el calculo del
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inventario debe ser realizado mediante un listado de stock almacenado fisicamente en almacén.

(Lopez Montes, 2014, pag. 40)

Para tener un adecuado control de inventario, la persona encargada debe de tener un perfil
profesional con competencia contable, dicho control se lo debe realizar de manera constante para
determinar de forma correcta los movimientos de entrada y salida, es decir los movimientos de
los productos ya sea las ventas diarias, semanales, mensuales o anuales, para poder identificar el
stock maximo o minimo de los productos que se venden y ademas tener una buena comunicacion
laboral, para cuando otro personal de la empresa comercial realice el debido inventario tenga

conocimiento del registro existente.

La persona encargada de realizar la gestion de control de inventarios tiene la facultad de
ejercer de forma directa el mantenimiento del stock y a su vez conocer cual es la cantidad que se
demanda, ya sea de forma semanal, mensual o incluso anual. (Morante Saa & Lopez Pincay,

2016, pag. 67)

La empresa comercial katita por no tener a una persona capacitada encargada de llevar un
control de inventario Yy organizacion de almacenaje, adquiere mercaderia en exceso y esta en
muchas ocasiones no se han vendido en el tiempo estimado y de una u otra manera la empresa
comercial la estima como perdida por el exceso o sobre abastecimiento de producto, en
consecuencia de que en varias ocasiones la encargada de registrar la mercaderia no la realiza al

instante que se la adquiere.

En empresas comerciales, tener un exceso de inventario da paso a un descontrol de los
mismos y a una disminucion paulatina de la liquidez, es decir para mantener un alto nivel de

mercancia, la empresa debe contratar créditos con proveedores y la recuperacion del efectivo va
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sirviendo para pagar dichas cuentas por pagar a proveedores y gastos fijos de la empresa con
dificultad, provocando que la empresa comercial no se encuentre al dia. (Valderrama & Villegas,

2015, pag. 10)

Hay que mencionar que dentro del comercial katita, la comunicacion muchas veces no es la
adecuada, debido a que la gerente del comercial indico que en varias ocasiones en el que ella no
se ha encontrado en el comercial, los proveedores le han dejado mercaderia a crédito sin tener
conocimiento, y de la misma manera ella ha solicitado nuevamente la misma mercaderia a

crédito.

La relacion entre los miembros de una empresa se establece gracias a la comunicacion, es por
esto que la comunicacion en las organizaciones es un elemento fundamental, que determina en
qué grado el personal logra trabajar coordinadamente y alcanzar los objetivos de la empresa.

(Fernandez Loépez, 2016, pag. 22)

Es especialmente importante que el empleado y empleador tenga una buena comunicacion,
para que de esta manera no existan inconvenientes dentro del area laboral y no se cometan
errores, ya que esto le causa a la gerente propietaria aumento en su cuenta por pagar, de
mercaderia que ya tenia en bodega y no requeria. Cabe mencionar que el comercial Katita,

compra y vende mercaderia tanto a creédito como al contado.

La NIC 2 nos menciona y especifica que los inventarios son activos (en este caso mercaderia)
que compramos Yy luego destinamos para la venta, debido a esto, el registro contable debe ser
exacto y esto se logra mediante la buena administracion o control de los inventarios, ya que al
momento de realizar la verificacion de productos reales en relacion con lo contable, un exacto

registro va a evitar tener inconveniente y perdidas para la empresa comercial, es decir la
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informacion sera confiable que no permitird como resultados faltantes 0 exceso de mercaderia.

(Norma Internacional De Contabilidad 2)

Cualquiera sea el tipo de empresa, deben contar con manuales de procedimientos que
determine la gestidn a implementar, detallando de forma especifica las instrucciones, un manual
de procedimientos de inventario es de gran relevancia dentro de una entidad ya que les permitird
al personal a regular sus actividades y funciones y de tal manera aplicar de forma correcta el
registro y recepcion de mercaderia teniendo como resultado disminuir la problematica dentro de

las empresa.

Un manual de procedimiento es un documento en el cual se establecen pasos a seguir, segun
(Morante Saa & Lopez Pincay, 2016)“Un manual debe ser considerado como un instrumento que

brinde una gran ayuda para el seguimiento, control y liderazgo de la entidades” (pag. 30).

La NIC 2 tiene como objetivo prescribir el tratamiento contable de los inventarios. Un tema
fundamental en la contabilidad de los inventarios es la cantidad de costo que debe reconocerse
como un activo, para que sea diferido hasta que los ingresos correspondientes sean reconocidos.

(Norma Internacional De Contabilidad 2, 2019, pag. 1)

Como la empresa comercial no aplica ningin método de valorizacion de inventario, el costo
de su venta al publico lo realiza de manera empirica, es decir analiza el precio de compra, mas
los gastos que incurre, y determina un cierto porcentaje de aumento y de esta manera proyecta un
precio de venta aplicable, cuando existe variaciones de precios en el mercado, como aumento de
precios en el producto, toda la mercaderia existente toman el nuevo valor que determina. Por
aquella razon, es sumamente necesario e importante de que se realice un control de inventario,

para que el tratamiento contable del mismo sea eficiente.
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El problema més destacado dentro de la empresa comercial katita es que no tenia un sistema
de control de inventario, todo lo realizaba vulgarmente al ojo, nos menciona (Viera, Cardona, &
Torres, 2017)“un sistema de control de inventario es el mecanismo dentro de la empresa, que se
utiliza para la gestion eficiente de la circulacion y almacenamiento de las mercancias
(mercaderia)” (pag. 34), lo que significa que nos ayuda a registrar la mercaderia que entra y sale
de manera efectiva, pero no lleva ni un kardex adecuado para controlar la mercaderia y saber su
existencia real. Afirma (LOpez & Rodriguez , 2019)“Que la tarjeta kardex es un elemento
importante para el control que debe hacerse para el movimiento, de los materiales, consiste
basicamente en recopilar informacién sobre los ingresos, las salidas y los saldos de cada uno de

materiales existentes” (pag. 19).

Se debe tomar en cuenta que el error de requerir mercaderia ademas de la falta de
comunicacién y no saber realizar un control de inventario, la gerente propietaria se deja llevar
por lo que le dice un x proveedor, y requiere la mercaderia por segunda vez a crédito, sin saber

que por el crédito anterior le quedaba pocos dias para ser cancelado.

Se debe mencionar que implementar métodos de inventario es de suma importancia, para que
de esta manera se pueda obtener un rendimiento economico deseado para la empresa, existen
varios métodos de inventarios, pero una de los mas utilizados y recomendados para las empresas

comerciales es el Promedio o ABC.

Segun los autores Mendoza & Ortiz (2016)“El método promedio consiste en calcular el costo
promedio unitario, a través de la division del costo de la mercaderia y el nimero de las unidades

al terminar el periodo y unidades vendidas” (pag. 220).
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De acuerdo a (Arenal Laza, 2018)“El método ABC es utilizado para realizar un ordenamiento
de los productos dentro de los almacenes, para asegurar el aprovechamiento total de los

productos y del espacio fisico, con las condiciones del abastecimiento con respecto a las ventas”

(pég. 26).

La gerente del comercial en el transcurso de los afios, se ha dado cuenta que su negocio no
esta operando de manera correcta y que sus empleados no tienen conocimientos adecuados para
su cargo, y ha notado en ocasiones que ha tenido faltante de mercaderia que ella cree que no ha

sido vendida.

A pesar de que la gerente propietaria es una persona obligada a llevar contabilidad, no existe
una aplicacion de los procesos contables NIC 2 en su empresa comercial, debido a que ella solo
tiene un contador que le presta servicio y le realiza los estados financieros con el fin de cumplir

sus obligaciones tributarias..

La empresa comercial por no tener un control de inventario, no posee informacion real de la
entrada y salida los productos, y esto provoca que no mida su capacidad de rotacion en
inventario, y determinar los productos que tienen mayor venta, es decir ellos mismos asumen el

producto que creen que tiene mayor venta.

Es sumamente importante que toda organizacién, empresa, negocio segun sea su tamafio deba
conocer la rotacion de inventarios para que de esta manera tenga conocimiento y analizar la
situacion de sus inventarios y las decisiones que tome sean las adecuadas en relacién a su
negocio, es por esta razdn, nos menciona (Suarez Gallegos, 2017)“La rotacion de los inventarios

en una empresa 0 pequefio negocio, es el indicador que se utiliza para determinar el nimero de
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veces en que se adquiere un producto en un periodo determinado para Su posterior

comercializacion” (pag. 4).

Es necesario mencionar que mientras mas alta sea el indice de rotacion, mas eficiente y
rentable es la empresa, es decir es mas factible si se aleja de 1, esto significa que mas rapida es
la venta de la mercaderia, en otras palabras nos permite conocer el tiempo en hacer efectivo el
inventario a través de las ventas . Y si la rotacion del inventario es baja, esto significa que la

mercaderia tarda en ser vendida y por ende la empresa no esta teniendo un buen rendimiento.

Para conocer la rotacién de inventarios en una determinada empresa, es necesario aplicar la

siguiente formula:

Cuadrol. Férmula de Rotacion

Ventas al precio de coste

Rotacion de Inventario = - - -
Existencias medias

Elaborado por: Shirley Ponce P
Dicha formula nos hace referencia que, las ventas a precios de costes son las unidades que se
han vendido durante un periodo, expresadas en unidades monetarias, mientras que las existencias
medias se refiere a las unidades almacenadas en bodega, expresada en valores monetarios.

(Morales, 2019, pag. 10)

Para hacer compleja esta formula, a continuacion se realizara un ejemplo practico en la que
se va a determinar la rotacion de inventarios de la empresa comercial Katita, para realizar un

analisis de la situacion de la empresa en relacion a los inventarios.

Cuadro 2: Rotacion de inventarios de la empresa comercial Katita 2017
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Costo de venta _ 587573,00

= =1
Inventario 587573,00 vez

Rotacion de Inventario =

Fuente: EEFF De la empresa

Elaborado por: Shirley Ponce P

Cuadro 3: Rotacion de inventarios de la empresa comercial Katita 2018

Costo de Venta _ 764927,81
Inventario  654777,81

Rotacion de Inventario = = 1,16 veces

Fuente: EEFF De la empresa

Elaborado por: Shirley Ponce P

La rotacién de inventario en la empresa comercial Katita para el afio 2017 fue de 1 vez lo que
significa que la rotacion es minima en relaciobn a que cuanto mas alta sea la rotacion mayor
eficiencia tendrd la empresa, mientras que en el afio 2018 fue de 1,16 veces, se puede notar que

su incremento no es tan relativo.

Ahora se aplicard la formula para determinar y conocer en cuantos dias se vende el inventario,

y el tiempo que se debe esperar para que se haga efectivo.

Cuadro 4: Dias de venta del Inventario

365
Rotacion del Inventario

Dias de venta del Inventario =

Elaborado Por: Shirley Ponce P
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Una vez que se determind las veces de rotacion de inventario en la empresa comercial Katita,

se continuara aplicar la formula para saber cuanto tiempo demora el inventario en bodega.

Cuadro 5: Dias de Ventas del Inventario afio 2017

365 365

Dias de ventas del Inventario = — - = 365 Dias
Rotacion del Inventario 1

Elaborado por: Shirley Ponce P
Cuadro 6: Dias de Ventas del Inventario afio 2018

365 365

= = 312 Di
Rotacion del Inventario 1,16 1as

Dias de ventas del Inventario =

Elaborado por: Shirley Ponce P

Como podemos observar en el cuadro referente al afio 2017, la mercaderia tarda 365 dias para
ser vendida, lo que significa que se tarda un afio exacto para ser procesado dicho inventario,
mientras que en afio 2018 el inventario tuvo una rotacion de 312 dias en comparacion al afio

anterior.

Una vez observada y analizada la rotacion de los inventarios, no cabe duda de que el
problema es por la inexistencia de un sistema de control de inventario, la falta de capacitacion y

comunicacion de los trabajadores.

Por (ltimo otro problema que se ve reflejado y hay que ser énfasis es a las politicas internas
que deberia implementar la empresa comercial Katita, segin (Cruz Fernandez, 2018)“En
ocasiones la existencia de inventarios de las organizaciones estan sujetas a las politicas que estas

tengan, independientemente de la naturaleza, la cuenta inventario representa una inversion
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econdmica para la organizacion, por tanto debe ser planificada, gestionada y controlada” (pag.

10).

CONCLUSION

En el presente caso de estudio, se pudo notar varias problematicas de la empresa comercial

katita que se consideran debilidades para el crecimiento econémico de la misma.

R/
A X4

X/
°

La empresa comercial katita, no aplica la norma internacional de contabilidad 2, la cual
indica como prescribir el tratamiento contable de los inventarios.

Al no poseer un sistema de control de inventario le provoca que la empresa comercial
que no requiera de informacion real de la entrada y salida los productos, y esto provoca
que no mida su capacidad de rotacion en inventario, y determinar los productos que
tienen mayor venta, ya que es el mismo es un mecanismo que ayuda al control y
circulacion de productos en bodega.

La empresa comercial katita le da poca importancia a lo que se refiere el andlisis de
rotacion de inventario por qué no lo realiza, y mediante la aplicacion de este ratio, se

pudo notar que la empresa comercial no adquiere un control de inventario adecuado ya
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que la gerente propietaria administra su negocio de manera empirica, sin medir las
consecuencias.

« Los empleados de dicho comercial no cuentan con un perfil profesional acorde a su
labor, ni estan capacitados; ademéas la comunicacion laboral no es eficiente debido a esto
los problemas dentro de la entidad aumentan.

«» Utilizar un método de valorizacién de inventario es de suma importancia, comercial
katita no aplica ninguno, es por aquella razon que la empresa comercial ha tenido exceso
de mercaderia almacenada de productos que no se requerian en tal momento; ademés al
no elaborar un kardex, ha provocado que la misma no tenga datos exactos ni actualizados

que le permita conocer sus movimientos comerciales.
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ANEXO



ANEXO 1. Preguntas realizadas en la entrevista.
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UNIVERSIDAD TECNICA DE BABAHOYO
Facultad de Administraciéon, Finanzas e Informatica
Ingenieria en Contaduria y Auditoria

Entrevista realizada a la gerente propietaria de la empresa comercial “Katita”

« Tiene Conocimiento acerca de la NIC2

+* Posee un Sistema de Control de Inventario

¢ Dentro de su empresa comercial existe profesionales encargados para el manejo y desarrollo de
inventarios?

s Cree usted que su empresa comercial ha venido teniendo problemas con el control de
inventario

+ Existe espacio fisico y adecuado para el almacenaje de la mercaderia?

+ Realizan un respectivo andlisis de la rotacion de sus inventarios

¢ Lleva mediante una tarjeta de Kardex el registro de entrada y salida de su Mercaderia




ANEXO 2. Evidencia de Entrevista
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ANEXO 3.

Informacion proporcionada por la empresa comercial ‘“Katita” para la aplicacion de ratios

financieros




